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ACTA No. 001 

NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN:   

CIUDAD Y FECHA: 

 

21/07/2026 HORA INICIO: 

12:00PM 

HORA FIN: 

13:00PM 

LUGAR Y/O ENLACE:  

 

SESIÓN DE 

CONCERTACIÓN 

CURSO 

MERCHANDISING 

1300-

20260521_201130-

Grabación de la 

reunión.mp4 

 

DIRECCIÓN / REGIONAL / CENTRO:  

 CENTRO DE LA INNOVACIÓN DE LA 

AGROINDUSTRIAL Y DE SERVICIOS – 

PUERTO BOYACÁ 

CIAS 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR: 

  
1. Saludo  
2. Socializar el plan de trabajo durante el desarrollo del curso  
3. Informe del curso  
4. Conclusiones  

 

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN:  

Realizar la socialización académica y pedagógico al desarrollo del programa de formación en  

 APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA, Ficha caracterizada por: Regular, 

que se desarrollará de 15 de mayo al 17 de junio de 2026.  

 

DESARROLLO DE LA REUNIÓN 

 
 Desarrollo de la reunión:  
La instructora Brigide Monroy Olmos, instructora contratista del Centro de la Innovación de la 
Agroindustrial y de Servicios, presenta a los aprendices en la sesión el programa de formación 
complementaria que se realizará:  
Curso:  APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA 
Código de la ficha: 3510351 
Fecha del curso: 16de 15 de mayo al 17 de junio de 2026.  
• Competencia: 260101062.Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising.  
• Resultados de aprendizaje: o 260101062-01. Establecer elementos visuales y sensoriales del punto 
de venta de acuerdo con principios del merchandising y características del cliente.  

• 260101062-02. Implementar acciones de merchandising según necesidades comerciales y perfil 

https://sena4-my.sharepoint.com/:v:/r/personal/bmonroyo_sena_edu_co/Documents/Recordings/SESI%C3%93N%20DE%20CONCERTACI%C3%93N%20CURSO%20MERCHANDISING%201300-20260521_201130-Grabaci%C3%B3n%20de%20la%20reuni%C3%B3n.mp4?csf=1&web=1&e=TzOf42&nav=eyJyZWZlcnJhbEluZm8iOnsicmVmZXJyYWxBcHAiOiJTdHJlYW1XZWJBcHAiLCJyZWZlcnJhbFZpZXciOiJTaGFyZURpYWxvZy1MaW5rIiwicmVmZXJyYWxBcHBQbGF0Zm9ybSI6IldlYiIsInJlZmVycmFsTW9kZSI6InZpZXcifX0%3D
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GOR-F-084V02 
 

 
 
 

del cliente. 
Se dio inicio al curso con los siguientes aprendices: 
Lizeth viviana Mora cc : 109872327 

CONCLUSIONES 

Se brindan los lineamientos para aprobar el curso. Participación y asistencia en encuentros 

sincrónicos (30%) 3 asistencias, participar en las actividades de las sesiones (70%) y el 

certificado NO tiene ningún costo, una vez aprobado el curso pueden descargar el certificado 

en Sofia. Duración: 48 horas – 4 sesiones sincrónicas. Modalidad: Virtual (temas). 4 tutorias. 

21, 23,26,30 de mayo y 6 y 11 de junio. 

ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACIÓN DE COMPROMISOS  

ACTIVIDAD 

/DECISIÓN 

FECHA RESPONSABLE FIRMA O 

PARTICIPACIÓN VIRTUAL 

    

    

DE: ASISTENTES Y APROBACIÓN DECISIONES 

NOMBRE DEPENDENCIA/ 

EMPRESA 

APRUEBA  

(SI/NO) 

OBSERVACIÓN FIRMA O 

PARTICIPACIÓN 

VIRTUAL 

Brigide 

Monroy 

Olmos 

Instructora SI N/A 
 

 

Eliana 

Marcela 

Tunarrosa  

Instructora FPI SI N/A  

 
De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Protección de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se 
compromete a garantizar la seguridad y protección de los datos personales que se encuentran almacenados en este 
documento, y les dará el tratamiento correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente. 
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APLICACIÓN DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA 3510373 
-351051 

 

 



 

 

23 DE MAYO3510351-3110373 Sesión de concertación curso merchandising en puntos de 
venta-20260523_153746-Grabación de la reunión.mp4 
Si bien esta sesión tiene el mismo nombre, corresponde a la primera sesión explicativa 
como se puede evidenciar en el vídeo 
 

 

 

 

 

 

TUTORIA 26 DE MAYO3510351-3110373 Sesión de concertación curso merchandising en 
puntos de venta-20260526_191233-Grabación de la reunión.mp4 
Esta sesión corresponde a la sesión de tutoría del 26 de mayo, si bien tiene el mismo 
nombre, las sesiones de tutoría tienen como objetivo aclarar dudas y profundizar en 
temáticas requeridas.  

https://sena4-my.sharepoint.com/:v:/r/personal/bmonroyo_sena_edu_co/Documents/Recordings/Sesi%C3%B3n%20de%20concertaci%C3%B3n%20curso%20merchandising%20en%20puntos%20de%20venta-20260523_153746-Grabaci%C3%B3n%20de%20la%20reuni%C3%B3n.mp4?csf=1&web=1&e=YUZ3vj&nav=eyJyZWZlcnJhbEluZm8iOnsicmVmZXJyYWxBcHAiOiJTdHJlYW1XZWJBcHAiLCJyZWZlcnJhbFZpZXciOiJTaGFyZURpYWxvZy1MaW5rIiwicmVmZXJyYWxBcHBQbGF0Zm9ybSI6IldlYiIsInJlZmVycmFsTW9kZSI6InZpZXcifX0%3D
https://sena4-my.sharepoint.com/:v:/r/personal/bmonroyo_sena_edu_co/Documents/Recordings/Sesi%C3%B3n%20de%20concertaci%C3%B3n%20curso%20merchandising%20en%20puntos%20de%20venta-20260523_153746-Grabaci%C3%B3n%20de%20la%20reuni%C3%B3n.mp4?csf=1&web=1&e=YUZ3vj&nav=eyJyZWZlcnJhbEluZm8iOnsicmVmZXJyYWxBcHAiOiJTdHJlYW1XZWJBcHAiLCJyZWZlcnJhbFZpZXciOiJTaGFyZURpYWxvZy1MaW5rIiwicmVmZXJyYWxBcHBQbGF0Zm9ybSI6IldlYiIsInJlZmVycmFsTW9kZSI6InZpZXcifX0%3D
https://sena4-my.sharepoint.com/:v:/r/personal/bmonroyo_sena_edu_co/Documents/Recordings/Sesi%C3%B3n%20de%20concertaci%C3%B3n%20curso%20merchandising%20en%20puntos%20de%20venta-20260526_191233-Grabaci%C3%B3n%20de%20la%20reuni%C3%B3n.mp4?csf=1&web=1&e=CaNjXb&nav=eyJyZWZlcnJhbEluZm8iOnsicmVmZXJyYWxBcHAiOiJTdHJlYW1XZWJBcHAiLCJyZWZlcnJhbFZpZXciOiJTaGFyZURpYWxvZy1MaW5rIiwicmVmZXJyYWxBcHBQbGF0Zm9ybSI6IldlYiIsInJlZmVycmFsTW9kZSI6InZpZXcifX0%3D
https://sena4-my.sharepoint.com/:v:/r/personal/bmonroyo_sena_edu_co/Documents/Recordings/Sesi%C3%B3n%20de%20concertaci%C3%B3n%20curso%20merchandising%20en%20puntos%20de%20venta-20260526_191233-Grabaci%C3%B3n%20de%20la%20reuni%C3%B3n.mp4?csf=1&web=1&e=CaNjXb&nav=eyJyZWZlcnJhbEluZm8iOnsicmVmZXJyYWxBcHAiOiJTdHJlYW1XZWJBcHAiLCJyZWZlcnJhbFZpZXciOiJTaGFyZURpYWxvZy1MaW5rIiwicmVmZXJyYWxBcHBQbGF0Zm9ybSI6IldlYiIsInJlZmVycmFsTW9kZSI6InZpZXcifX0%3D


 

 

 

 

SESIÓN 30 DE MAYO 3510351-3110373 Sesión de concertación curso merchandising en 
puntos de venta-20260530_141019-Grabación de la reunión.mp4 

Esta es la segunda sesión explicativa, aunque su nombre corresponde a la sesión de 
concertación, el desarrollo de la sesión es explicativa.  

 

 

 

SESIÓN 6 DE JUNIO 3510351-3110373  Sesión de concertación curso merchandising 
en puntos de venta-20260606_141045-Grabación de la reunión.mp4 Aunque el 
nombre corresponde a la la primera citación esta sesión es explicativa.  

 

https://sena4-my.sharepoint.com/:v:/r/personal/bmonroyo_sena_edu_co/Documents/Recordings/Sesi%C3%B3n%20de%20concertaci%C3%B3n%20curso%20merchandising%20en%20puntos%20de%20venta-20260530_141019-Grabaci%C3%B3n%20de%20la%20reuni%C3%B3n.mp4?csf=1&web=1&e=ZPe4D1&nav=eyJyZWZlcnJhbEluZm8iOnsicmVmZXJyYWxBcHAiOiJTdHJlYW1XZWJBcHAiLCJyZWZlcnJhbFZpZXciOiJTaGFyZURpYWxvZy1MaW5rIiwicmVmZXJyYWxBcHBQbGF0Zm9ybSI6IldlYiIsInJlZmVycmFsTW9kZSI6InZpZXcifX0%3D
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Sesión 11 de junio 3510351-3110373 Sesión de concertación curso merchandising en 
puntos de venta-20260611_190738-Grabación de la reunión.mp4  

Esta sesión corresponde a la última sesión explicativa.  
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Centro: I.D

R1. R2.

R3. R4.

RAP EVIDENCIA TIPO DE 
EVIDENCIA

FORMA DE 
ENTREGA

RAPEVIDENCIA FECHA 
CONCERTACIÓN

TIPO DE EVIDENCIA
FORM
A DE 

1 P:Producto Digital 5 9 DE JUNIO P:Producto Digital

2 P:Producto Digital 6 14 DE JUNIO

3 P:Producto Digital 7 14 DE JUNIO

4 8

9 13

10 14

11 15

12 16

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16

26 DE MAYO 26 DE MAYO A A

25 DE MAYO 25 DE MAYO25 DE MAYO 3 DE JUNIO A A A A

      

      

      

      

      

      

28 DE MAYO 28 DE MAYO7 DE JUNIO A A

22 DE MAYO 23 DE MAYO A A

20 DE MAYO 22 DE MAYO25 DE MAYO A A A

10 DE JUNIO 10 DE JUNIO10 DE JUNIO A A A

10 DE JUNIO 11 DE JUNIO12 DE JUNIO
A A

A

26 DE MAYO A A

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

LIXI MARIANAVALENCIA QUINTERO 

SANDRA PATRICIAVALLEJO LEIVA 

ALLIXON ALEJANDRAVANEGAS   

GIALYSON CAPRICEZUÑIGA CAMARGO 

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

BRANDY YULEISISALAMANDRA LONDOÑO 

EIMY KATHERINSANCHEZ TOVAR

ORLANDO DE JESUSSANTOS CARABALLO 

JUDITHSARMIENTO MARTINEZ 

KAROL DANIELASOCARRAS ESTRADA 

DIEGO ALEJANDROTORRES SOLER 

JENNY PAOLATRIANA GARZON 

ANDRES GUILLERMOTRIVIÑO CRISTANCHO 

LUIS FERNANDOURREGO LONDOÑO 

JOYCE IVETHPULIDO GARCIA 

GIZZETH TATIANAPULIDO GUTIERREZ 

ADRIANA LUCIAQUINTERO CHANAGA 

MARIANARAMIREZ PAYARES 

LEIDY VANESSARIVERA MEZA 

KAREN JOHANNARODRIGUEZ DUARTE 

PAOLA ANDREARODRIGUEZ LUNA 

ANDREA CAROLINARODRIGUEZ MORENO 

PAULA XIMENAROZO GOMEZ 

LAURAMORENO FORERO

JUAN SEBASTIANMORENO MORENO 

YEHIMI NATALIAMUÑOZ MUÑOZ 

LESLY YULIETHMUÑOZ ROMERO 

DISNEY FRINETHPAEZ FLOREZ 

DANIEL NICOLASPAJOY MARTINEZ 

MARIA EUGENIAPALACIO AGUDELO 

INGRITH JULIETHPASCUAL NIÑO 

NATALIA MAILETHPEREZ PEREZ 

MAYRA LISMAYERMARTINEZ LUNA 

ROIWER JOHAOMARTINEZ PEÑARANDA 

KERLY YOHANAMEDINA PERDOMO 

LEIDY MARCELAMELO MARTINEZ 

LEYDERMENJURA SISA 

HEIDY JOHANAMORA ALDANA 

ASHLEY JULIANAMORA SILVA 

LIZETH VIVIANAMORA TOLOZA 

ADRIANAMORA VILLARREAL 

PAULA NATALIAGARCIA QUIROGA 

JAZMIN ARGENISGUERRERO CANO 

REINAGUERRERO MURILLO 

YORAXY NEOYOLYHERNANDEZ BRICEÑO 

VALENTINAHERRERA GOMEZ 

MARÍA JOSÉHERRERA RUÍZ 

LINSSAYLOPEZ

MARTHALUBO MAZA 

ESTEBANMANRIQUE ESPINOSA 

HANAN ALANNISESTACIO SARMIENTO 

ALEJANDRA MARCELAFERNANDEZ QUIÑONEZ 

DERLY KATHERINEFERRO MARCELO 

NIKANDRA CAMILAFLOREZ ALONSO 

MAIRETH KATHERINEFONSECA MORENO 

MONICAFUENTES VASQUEZ 

MARIA CAMILAGAMBOA GRUESO 

ADRIANA KATHERINEGARCIA   

LORENA KATHERINGARCIA GARCIA 

KMILABORDA CHAVES 

MARTHA LILIANACACERES CORREA 

CRISTIAN DAVIDCACHAY BERMUDEZ 

ESTHEFANYACAÑON FLOREZ 

MARLENE DEL CARMENCASTRO ELLES 

VALERY XIMENACHÁVEZ CARDOZO 

YULI PAOLACONTRERAS QUINTERO 

LUZ DANYCUELLO VILORIA

ANDRÉS FELIPEDORRONSORO MORALES 

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

MARIA PILARACERO PEDREROS 

JEISON STICKACUÑA VARGAS 

JOSE DAVIDAMADOR FIGUEROA 

NICOLAS JOAQUINANACONA RAMIREZ 

JOHANA MARCELAARANA CALLEJAS 

SANDRA LILIANAARISTIZABAL CORTES 

ELENA PATRICIAARTUNDUAGA MUÑOZ 

FRANCISCO JAVIERASCUNTAR TOBAR 

GREVY YARIANYBARRAGAN VEGA 

CARMEN MILENABASTIDAS CADENA 

SHIRLEY DAYANABELTRAN FLOREZ 

ANA SOFIABETANCUR COLORADO 

NIDIABOHORQUEZ CARDENAS 

Programa de Formación: 

Proyecto (s): 

R1.

R3

 Resultado (S) de Aprendizaje

          R Mapa conceptual sobre: productos, servicios y características del cliente RA2 ESTABLECER MÉTRICAS TENIENDO EN CUENTA PLAN DE MARKETING DIGITAL

DESCRIPCIÓN DE LAS EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE

 Infografía sobre: exhibición y ubicación de productos

Cuestionario sobre: conceptos y lineamientos del merchandising

28 DE MAYO

R4.

1 DE MAYO 

DESCRIPCIÓN DE LAS EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE FECHA CONCERTACIÓN

SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA

PLAN DE TRABAJO CONCERTADO CON EL APRENDIZ PARA EL DESARROLLO DE LA RUTA DE APRENDIZAJE

Versión: 01

Mayo de 2026

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA
CENTRO DE LA INNOVACIÓN 

AGROINSDUSTRIAL Y DE SERVICIOS
3510351 Nombre Instructor: BRIGIDE MONROY OLMOS 

Código 63110192

Informe: matriz de análisis estratégico

 Informe sobre: análisis de clientes y elementos del merchandising en puntos de venta

P: Producto              
D:Desempeño                 

Forma de Entrega: F: Física - D: Digital

Causas de deserción: (1) Traslado De Centro : Cambios de Domicilio, Motivos Laborales, Motivos Personales (2)Traslado de Programa: Motivos Personales  (3) Condicionamiento: Problemas Disciplinarios, Problemas Académicos, Incumplimientos injustificados  (4)Traslado de Jornada: Motivos Laborales, Motivos Personales  (5)Cancelación : Deserción Etapa Práctica / Lectiva, Faltas a la Etica Profesional, Condicionamiento Disciplinario, Condicionamiento Académico, 
Incumplimiento Contrato de Aprendizaje  (6) Aplazamiento : Motivos Laborales,Motivos Personales, Enfermedad, Motivos Ecnómicos, Servicio Militar, Calamidad Domestica, Licencia de Maternidad (7) Por parte del Aprendiz: Traslado de Centro,Traslado de Programa, Traslado de Jornada,Retiro Voluntario.  (8) Otros. Especificar en observaciones

Juicio de Evaluación A : Aprobado    D: Desaprobado Evidencia

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

JUICIO DE EVALUACION 
OBSERVACION 

20 DE ABRIL

R2.

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

Cuestionario sobre: estímulo en la compra

Video sobre: informe de recomendaciones estratégicas de merchandising en un punto de venta 

NOMBRE DEL  APRENDIZ
FECHA DE ENTREGA REAL

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO





 



INSTRUMENTO DE EVALUACIÓN

1. DATOS GENERALES

Programa de formación:               Aplicación del merchandising en puntos de venta.
Proyecto formativo:   No aplica.

Fase proyecto: No aplica.

Resultado de aprendizaje:
260101062. Surtir productos según estrategia de promoción y 
técnicas de merchandising.

Actividad de aprendizaje:
AA1. Realizar informe de análisis de clientes e identificación de 
elementos del merchandising en un punto de venta.

Evidencia de conocimiento: AA1-EV01. Mapa conceptual sobre: productos, servicios y 
características del cliente.

Criterios de evaluación:
Perfila cliente con base en productos y servicios del punto de venta.
Caracteriza elementos visuales y sensoriales del punto de venta según principios del 
merchandising. 

2. LISTA DE CHEQUEO

No.  VARIABLES/INDICADORES DE LOGRO
CUMPLE

OBSERVACIONES
SÍ NO

1.
El mapa conceptual incluye el concepto de producto con 
definición clara y correcta.

2. Incluye ejemplos o clasificaciones de productos relevantes al 
contexto de ventas.

3. El mapa conceptual incluye el concepto de servicio con 
definición clara y correcta.

4. Incluye ejemplos o clasificaciones de servicios relevantes al 
contexto de ventas.

5. Describe las características del cliente (perfil, necesidades, 
hábitos, preferencias).

6.
Establece relaciones claras entre productos, servicios y 
características del cliente mediante conectores o palabras 
enlace.

7. La estructura del mapa conceptual es jerárquica y coherente 
(de lo general a lo específico).

8. La información es precisa, pertinente y redactada con 
terminología técnica.

x



INSTRUMENTO DE EVALUACIÓN

9. Presenta el mapa conceptual de forma clara, ordenada y 
visualmente comprensible.

10 Cumple con las indicaciones dadas para formato, 
presentación y extensión solicitada.

3. EVALUACIÓN:

Observaciones: __________________________________________________________
Juicio de Valor: __________________________________________________________

Elabora mapa conceptual de acuerdo con los requerimientos solicitados

Aprobado

NICOLAS JOAQUIN ANACONA RAMIREZ



Tipo de Documento Número de Documento Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluación

CC 1000007752 LEIDY VANESSA RIVERA MEZA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000007752 LEIDY VANESSA RIVERA MEZA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000118807 KAREN JOHANNA RODRIGUEZ DUARTE POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1000118807 KAREN JOHANNA RODRIGUEZ DUARTE POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1000519706 PAULA XIMENA ROZO GOMEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000519706 PAULA XIMENA ROZO GOMEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000589188 PAULA NATALIA GARCIA QUIROGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000589188 PAULA NATALIA GARCIA QUIROGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000625591 ESTHEFANYA CAÑON FLOREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000625591 ESTHEFANYA CAÑON FLOREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1001369865 LUIS FERNANDO URREGO LONDOÑO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1001369865 LUIS FERNANDO URREGO LONDOÑO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002031669 ADRIANA LUCIA QUINTERO CHANAGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002031669 ADRIANA LUCIA QUINTERO CHANAGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002393321 LORENA KATHERIN GARCIA GARCIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002393321 LORENA KATHERIN GARCIA GARCIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002861126 YEHIMI NATALIA MUÑOZ MUÑOZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002861126 YEHIMI NATALIA MUÑOZ MUÑOZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1005441044 LUZ DANY CUELLO VILORIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1005441044 LUZ DANY CUELLO VILORIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1005719903 JENNY PAOLA TRIANA GARZON EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1005719903 JENNY PAOLA TRIANA GARZON EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006052654 ANDRÉS FELIPE DORRONSORO MORALES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006052654 ANDRÉS FELIPE DORRONSORO MORALES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006324796 ADRIANA MORA VILLARREAL POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1006324796 ADRIANA MORA VILLARREAL POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1006336791 JOHANA MARCELA ARANA CALLEJAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006336791 JOHANA MARCELA ARANA CALLEJAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006798294 SHIRLEY DAYANA BELTRAN FLOREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006798294 SHIRLEY DAYANA BELTRAN FLOREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1011091882 KMILA BORDA CHAVES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1011091882 KMILA BORDA CHAVES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1012372759 MAYRA LISMAYER MARTINEZ LUNA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1012372759 MAYRA LISMAYER MARTINEZ LUNA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1014266866 NIKANDRA CAMILA FLOREZ ALONSO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1014266866 NIKANDRA CAMILA FLOREZ ALONSO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1017145415 MARIA EUGENIA PALACIO AGUDELO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1017145415 MARIA EUGENIA PALACIO AGUDELO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1019060575 MAIRETH KATHERINE FONSECA MORENO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1019060575 MAIRETH KATHERINE FONSECA MORENO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1019098031 DERLY KATHERINE FERRO MARCELO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1019098031 DERLY KATHERINE FERRO MARCELO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1022438017 NICOLAS JOAQUIN ANACONA RAMIREZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1022438017 NICOLAS JOAQUIN ANACONA RAMIREZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1023365864 EIMY KATHERIN SANCHEZ TOVAR EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1023365864 EIMY KATHERIN SANCHEZ TOVAR EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1023880914 ALLIXON ALEJANDRA VANEGAS POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1023880914 ALLIXON ALEJANDRA VANEGAS POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1023940046 JEISON STICK ACUÑA VARGAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1023940046 JEISON STICK ACUÑA VARGAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1025146418 DIEGO ALEJANDRO TORRES SOLER EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1025146418 DIEGO ALEJANDRO TORRES SOLER EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1025523807 HANAN ALANNIS ESTACIO SARMIENTO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1025523807 HANAN ALANNIS ESTACIO SARMIENTO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1032939810 LEYDER MENJURA SISA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1032939810 LEYDER MENJURA SISA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1032940322 JUAN SEBASTIAN MORENO MORENO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1032940322 JUAN SEBASTIAN MORENO MORENO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1034402641 DANIEL NICOLAS PAJOY MARTINEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1034402641 DANIEL NICOLAS PAJOY MARTINEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1042350608 JUDITH SARMIENTO MARTINEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1042350608 JUDITH SARMIENTO MARTINEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1047462970 JOSE DAVID AMADOR FIGUEROA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1047462970 JOSE DAVID AMADOR FIGUEROA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1048275880 JHONATAN DAVID MAZO CASTRO RETIRO VOLUNTARIO 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

POR EVALUAR

CC 1048275880 JHONATAN DAVID MAZO CASTRO RETIRO VOLUNTARIO 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

POR EVALUAR

CC 1049372284 MARTHA LILIANA CACERES CORREA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1049372284 MARTHA LILIANA CACERES CORREA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1052948987 BRANDY YULEISI SALAMANDRA LONDOÑO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1052948987 BRANDY YULEISI SALAMANDRA LONDOÑO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1061755172 ALEJANDRA MARCELA FERNANDEZ QUIÑONEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1061755172 ALEJANDRA MARCELA FERNANDEZ QUIÑONEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1062397638 ROIWER JOHAO MARTINEZ PEÑARANDA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1062397638 ROIWER JOHAO MARTINEZ PEÑARANDA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO
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TI 1066875056 KAROL DANIELA SOCARRAS ESTRADA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1066875056 KAROL DANIELA SOCARRAS ESTRADA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1068671254 MARÍA JOSÉ HERRERA RUÍZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1068671254 MARÍA JOSÉ HERRERA RUÍZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1072428232 MARIA PILAR ACERO PEDREROS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1072428232 MARIA PILAR ACERO PEDREROS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1075308623 HEIDY JOHANA MORA ALDANA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1075308623 HEIDY JOHANA MORA ALDANA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1075877528 LAURA MORENO FORERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1075877528 LAURA MORENO FORERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1080931814 ELENA PATRICIA ARTUNDUAGA MUÑOZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1080931814 ELENA PATRICIA ARTUNDUAGA MUÑOZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1081401190 KERLY YOHANA MEDINA PERDOMO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1081401190 KERLY YOHANA MEDINA PERDOMO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1085910140 SANDRA PATRICIA VALLEJO LEIVA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1085910140 SANDRA PATRICIA VALLEJO LEIVA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1085921878 CARMEN MILENA BASTIDAS CADENA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1085921878 CARMEN MILENA BASTIDAS CADENA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1087413271 FRANCISCO JAVIER ASCUNTAR TOBAR EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1087413271 FRANCISCO JAVIER ASCUNTAR TOBAR EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1092353405 YULI PAOLA CONTRERAS QUINTERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1092353405 YULI PAOLA CONTRERAS QUINTERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1093297775 LIXI MARIANA VALENCIA QUINTERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1093297775 LIXI MARIANA VALENCIA QUINTERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1094241640 ADRIANA KATHERINE GARCIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1094241640 ADRIANA KATHERINE GARCIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1095915008 VALENTINA HERRERA GOMEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1095915008 VALENTINA HERRERA GOMEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1096239143 DISNEY FRINETH PAEZ FLOREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1096239143 DISNEY FRINETH PAEZ FLOREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1098727327 LIZETH VIVIANA MORA TOLOZA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1098727327 LIZETH VIVIANA MORA TOLOZA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1105930698 ASHLEY JULIANA MORA SILVA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1105930698 ASHLEY JULIANA MORA SILVA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1111739976 MARIA CAMILA GAMBOA GRUESO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1111739976 MARIA CAMILA GAMBOA GRUESO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1114831946 PAOLA ANDREA RODRIGUEZ LUNA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1114831946 PAOLA ANDREA RODRIGUEZ LUNA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1116802357 GREVY YARIANY BARRAGAN VEGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1116802357 GREVY YARIANY BARRAGAN VEGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1118828849 NATALIA MAILETH PEREZ PEREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1118828849 NATALIA MAILETH PEREZ PEREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1120352427 NIDIA BOHORQUEZ CARDENAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1120352427 NIDIA BOHORQUEZ CARDENAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1120363800 CRISTIAN DAVID CACHAY BERMUDEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1120363800 CRISTIAN DAVID CACHAY BERMUDEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1121916155 GIZZETH TATIANA PULIDO GUTIERREZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1121916155 GIZZETH TATIANA PULIDO GUTIERREZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

TI 1122521062 VALERY XIMENA CHÁVEZ CARDOZO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1122521062 VALERY XIMENA CHÁVEZ CARDOZO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1124822498 INGRITH JULIETH PASCUAL NIÑO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1124822498 INGRITH JULIETH PASCUAL NIÑO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1129499395 MARTHA LUBO MAZA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1129499395 MARTHA LUBO MAZA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1143147544 ANDREA CAROLINA RODRIGUEZ MORENO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1143147544 ANDREA CAROLINA RODRIGUEZ MORENO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1145124226 ANA SOFIA BETANCUR COLORADO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1145124226 ANA SOFIA BETANCUR COLORADO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1148706483 MARIANA RAMIREZ PAYARES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1148706483 MARIANA RAMIREZ PAYARES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1192725689 LESLY YULIETH MUÑOZ ROMERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1192725689 LESLY YULIETH MUÑOZ ROMERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 32883777 JAZMIN ARGENIS GUERRERO CANO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 32883777 JAZMIN ARGENIS GUERRERO CANO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 33745301 SANDRA LILIANA ARISTIZABAL CORTES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 33745301 SANDRA LILIANA ARISTIZABAL CORTES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 39584735 LINSSAY LOPEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 39584735 LINSSAY LOPEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 44160692 JOYCE IVETH PULIDO GARCIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 44160692 JOYCE IVETH PULIDO GARCIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 45483510 MARLENE DEL CARMEN CASTRO ELLES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 45483510 MARLENE DEL CARMEN CASTRO ELLES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 45565927 MONICA FUENTES VASQUEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 45565927 MONICA FUENTES VASQUEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 46646213 REINA GUERRERO MURILLO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 46646213 REINA GUERRERO MURILLO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 52959219 LEIDY MARCELA MELO MARTINEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 52959219 LEIDY MARCELA MELO MARTINEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

PPT 7231873 YORAXY NEOYOLY HERNANDEZ BRICEÑO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

PPT 7231873 YORAXY NEOYOLY HERNANDEZ BRICEÑO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 78023376 ORLANDO DE JESUS SANTOS CARABALLO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 78023376 ORLANDO DE JESUS SANTOS CARABALLO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 80816192 ANDRES GUILLERMO TRIVIÑO CRISTANCHO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 80816192 ANDRES GUILLERMO TRIVIÑO CRISTANCHO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO



CC 80820452 ESTEBAN MANRIQUE ESPINOSA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 80820452 ESTEBAN MANRIQUE ESPINOSA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO



FINAL DE CURSO APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA  

 
 

 


