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ACTA No. 001

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION:

CIUDAD Y FECHA: 21/07/2026 HORA INICIO: | HORA FIN:
12:00PM 13:00PM
LUGAR Y/O ENLACE: SESION DE DIRECCION / REGIONAL / CENTRO:
CONCERTACION CENTRO DE LA INNOVACION DE LA
CURSO AGROINDUSTRIAL Y DE SERVICIOS -
MERCHANDISING PUERTO BOYACA
1300- CIAS

20260521 201130-
Grabacion de la

reunién.mp4

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

Saludo

Socializar el plan de trabajo durante el desarrollo del curso
Informe del curso

Conclusiones

PwnNpE

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:

Realizar la socializacién académica y pedagdgico al desarrollo del programa de formacion en
APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA, Ficha caracterizada por: Regular,
gue se desarrollara de 15 de mayo al 17 de junio de 2026.

DESARROLLO DE LA REUNION

Desarrollo de la reunidn:

La instructora Brigide Monroy Olmos, instructora contratista del Centro de la Innovacién de la
Agroindustrial y de Servicios, presenta a los aprendices en la sesion el programa de formacién
complementaria que se realizara:

Curso: APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA

Cadigo de la ficha: 3510351

Fecha del curso: 16de 15 de mayo al 17 de junio de 2026.

e Competencia: 260101062.Surtir productos segun estrategia de promocién y técnicas de
merchandising.

¢ Resultados de aprendizaje: 0 260101062-01. Establecer elementos visuales y sensoriales del punto
de venta de acuerdo con principios del merchandising y caracteristicas del cliente.
e 260101062-02. Implementar acciones de merchandising segln necesidades comerciales y perfil
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Se dio inicio al curso con los siguientes aprendices:
Lizeth viviana Mora cc : 109872327

CONCLUSIONES

Se brindan los lineamientos para aprobar el curso. Participacion y asistencia en encuentros
sincrénicos (30%) 3 asistencias, participar en las actividades de las sesiones (70%) vy el
certificado NO tiene ningln costo, una vez aprobado el curso pueden descargar el certificado
en Sofia. Duracién: 48 horas — 4 sesiones sincrénicas. Modalidad: Virtual (temas). 4 tutorias.
21, 23,26,30 de mayo y 6 y 11 de junio.

ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACION DE COMPROMISOS

ACTIVIDAD FECHA RESPONSABLE FIRMA O
/DECISION PARTICIPACION VIRTUAL

DE: ASISTENTES Y APROBACION DECISIONES

NOMBRE DEPENDENCIA/ | APRUEBA | OBSERVACION FIRMA O
EMPRESA (SI/NO) PARTICIPACION
VIRTUAL
Brigide Instructora SI N/A Bea6) EEHOPRON,
Monroy
Olmos
Eliana Instructora FPI | N/A
Marcela
Tunarrosa

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccién de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se
compromete a garantizar la seguridad y proteccion de los datos personales que se encuentran almacenados en este
documento, y les dara el tratamiento correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente.
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&  SESION DE CONCERTACL. O Sin etiqueta & v P Buscar & & 7  Bsrgide MonroyOL @

") oW Grabar v T Cargar @ Abrireditor | Descargar @ Movera (O Copiara --- Teams v 2 Edicion v ® Compartir v

Transcripcion X 3{)
.

H s Recartar
LA TEMATIZACION p—
Es la creacién de conceptos visuales asociados a eventos - § Q Buscar Tarscrpeion

P © campafias p: Estoayuda a 2
generar una conexién emocional con los consumidores y a hacer g e L S S
que la experiencia de compra sea mas memorable 'E o e e U A e e ey ot g ot
2 todo es corazoncitos, globos de colores.

Chocolates y temas asociados a este esta ®
temporada comercial.

LA iLUMINACiON
ESTRATEGICA

¥ de igual manera, tenemos que la iluminacion es
estratégica, es decir, la iluminacién siempre esté o
enfocada en resaltar ciertos productos que sean

més relevantes y que enfoquen la percepcidn para Comentae
que el cliente fije su mirada en los productos que
nos interesa. que. 8
Pues que nos interesa vender, entonces se trabaja Cnlyiaiin
de acuerdo al color, de acuerdo a la temporada,
de acuerdo al producto, se enfoca la iluminacion y K
sobre todo todos estos temas que estamos
i & 9 & ¢ mencionando estin muy enfocados a la marcay a L5

la personalidad de la marca. Podemos también ver,

SESION DE CONCERTACION CURSO MERCHANDISING 13:00 G G e R L
de una marca o de un

10 de junio de 2026 Caduca dentro de 160 dias + O visualizaciones + SharePoint App + HD Establecimiento o punto de venta puede estar en

colores biancos. Pensamos en tiendas como
pueden ser quizé tenis o brahma, que tienen un
tipo de digamos que de personalidad un poco
més ristica y el tipo de iluminacion también
cambia.

Agregue una descripcién para explicar de qué trata este video

Comparada a lo que puede ser una tienda como v

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA 3510373
-351051

Wy N

Accede a SOFIA Area Personal £i7 #38 BRIGIDE MONROY OLMOS (BN ~

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA (3510373)

nes masivas &

Mis cursos / P_63110192_V_3510373_R_15_C 9551 @

PANEL DE NAVEGACION O General ¢ Colapsartodo  §

V Mis cursos L A
A Pigina principal del sitio
> Secciones
V Mis cursos

: APLICACION DEL MERCHANDISING

P_121523_V_3070211_R_15_C_ 95
5 EN PUNTOS DE VENTA
P_12150025_V_3540306_R_15_C_
9551

>

P_12150025_V_3540314 R_15.C_ ' N
9551

>
P_12150025_V_3540303_R_15_C_
9551

Anuncios & H

Add section
~ Sesiones en linea & @

SESION 1 & MP4 H

TUTORIA 1T & mPa H

SESION 2 &% MP4 H

Afiadir una actividad o un recurso

(+])

Add section

~ Reporte del cursc & (Ociliade alos aprendices :




Sesién de concertacion c.. (O Sin etiqueta & v O Buscer L B ? Brigide Monroy OL. @

() N Grabar v T Cargar @& Abrireditor | Descargar (g Movera (0 Copiara - @ Teams v Z Edicién v @ Compartir v

Transcripcion X 4
c a - = RS
oo e s i Recortsr
o > L Descargar
% i =
= 2 Transcripcicn
°
° 4 @
> I [o—
* Me Les me des claro, soy clara. por.
>
° O las entre de maés. 5]
> Notas.
@ Carolina Perdomo
H Si, sefiora, esta clara Ia informacién, el martes por (=]
mi esté bien, s
= > Comento
o s can .
i > - | % bt Q Brigide Monroy Olmos 2836
§ Hey.
Vale, lo vamos  hacer martes de 12 a 1230.
£ Ia tutoria. b
A1230.
U —
Listo y el y el martes acé cambiaria el martes.
Sesién de concertacién curso merchandising en puntos de venta Qué fecha es?

El martes 9.
21demayode 2026 Caduca dentro de 140 dias  + O visualizaciones « SharePoint App = HD 5 .
Serfa Ia excepcin.
Agregue una descripcion para explicar de qué trata este video Serfa la excepcion que seria de 12 a una, que seria
la Gltima sesion.
La Gitima sesién.

Listo, entonces teniendo estos horarios, que esto
yalosya les agendo el dia de hoy para quetengan v

23 DE MAY03510351-3110373 Sesion de concertacion curso merchandising en puntos de
venta-20260523_153746-Grabacién de la reunion.mp4

Si bien esta sesidn tiene el mismo nombre, corresponde a la primera sesion explicativa
como se puede evidenciar en elvideo

&8  Sesionde concertacionc.. O Sinetiqueta ¥ v O Buscar & @ 7 sigide MonroyOL.

w BN Grabar v T Cargar @& Abrireditor . Descargar Movera (0 Copiara - Teams 2 Edicion ~ B Compartir

Transcripeion X ¥
Recortar
L Descargar ~
=
Q. Buscar Trarscripeion

de salud emocional, los temas de.

Maneje de ira, buene, o salud emocional en na &

Qqué los colores que manejes, los colores que lo

disefies. O sea, 5itl me, si 10 lleqas y Ia tu paging, B
tu plataforma trabaja unos colores desordenados Motas
entre un morado reluciente,

Un verde fiuorescente asi llamativa y luego le
marca, le mandas un rojo, una combinacién asi, ¥
es0s s0n los colores que ti estés ofreciendo para
un servicio de una persona. Ademds, clare, cada =

producto tiene una segmentacion. =
0 sea, de grupos de edad, de grupos, o sea, de a ot
nivel de salatios a nivel de Ingresos, a nivel de,
sea, todos, todos los productas también han si han |
pasado un proceso de segmentacion, Entances, o
L L dentro de este, en aste caso, claro, tl LOMO 0 se3,

estés ofreclendo un servicio, pero se te ocurrid

Sesién de concertacién curso merchandising en puntos de venta que td o vas 2 disefiar.

No, una cosa es que ti puedes ser un muy buen
asesor, un muy buen psicdlogo, muy buen
Agregue una descripcian para explicar de qué trata este videa protesional, pero na necesariamente tienes busn
gusto para el sefior,

23demayode 2026 Caduca dentro de 142dfas + O wisualizaciones = SharePoint App = HD

Para eso también hay variss personas que la
piensan, que se dedican  este tipo de cosas.
Entonces les decia, los disefiadores de interiores,

e AR AliSne A8 ruarAR 3 IAe ReAdiAtar A 3

TUTORIA 26 DE MAYO3510351-3110373 Sesion de concertacion curso merchandising en
puntos de venta-20260526_191233-Grabacion de la reunidn.mp4

Esta sesion corresponde a la sesion de tutoria del 26 de mayo, si bien tiene el mismo
nombre, las sesiones de tutoria tienen como objetivo aclarar dudas y profundizar en
tematicas requeridas.
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™) oX Grabar ~ T Cargar @& Abrireditor J Descargar Cg Movera (U Copiara - Teams ~ & Edicién ~

Transcripcion X 9{)
-
AL Descargar ~
=
Q Busear Transcicicn
e &

et
@ Andrds Trivifio Cristancha 1:38
Claro, entiendo. Bl
[

@ Brigide Monroy Olmos  1:43

Actividad es eso, luego vale,

Comentarioe

@ Andrés Trivifio Cristanche. 1:45
onh. =

=1
o
@ Brigide Monroy Olmas  1:48
Acé también tenemos las actividades que se b
deben entregar, Entonces, para cada una de las
At

P & 9 @ U fechas estén todas estas las encusntras en 12 gua
de aprendizaje. Uno es un mapa conceptual sobre
productos y servicios y caracteristicas del cliente.
Este es un cuestionario que o encuentras acé en la.

26 de mayo de 2026 Caducadentro de 145dfas  « 1visualizacién + SharePoint App » HD st

Sesion de concertacion curso merchandising en puntos de venta

Agregue una descripcion para explicar de qué trata este video En la que en |a plataforma, entonces ya te lo
ensefio, el formulario es este, luego bajas
actividades, entonces estan actividades iniciales,
sondeo de conocimientos previos. Hay que, o sea,
acé se recomienda en el foro social participar.
Revisa tus datos personales que correspondan con ¥

SESION 30 DE MAYO 3510351-3110373 Sesion de concertacion curso merchandising en
puntos de venta-20260530_141019-Grabacioén de la reunién.mp4

Esta es la segunda sesidén explicativa, aunque su nombre corresponde a la sesion de
concertacion, el desarrollo de la sesidn es explicativa.

- 2 . 2 ]
&  Sesion de concertacion c.. O Sin etiqueta v O Buscar &£ & 9  srgide Monroy O (s
) oF Grabar v T Cargar @& Abrireditor | Descargar [@ Movera (O Copiara - &5 Teams v £ Edicién v @ Compartir v
Transcripcion X c}{)
Recartar
Eompla Préctico: Marca de Ropa Deportiva L Descargar
- =
Q Buscar Tranacrcion
PAVUULI, @ YUE LU UE LUHSUIINUL YUSIEIIvs S
llegar? Es identificar lo que en marketing se Iotssctc
conoce como un buyer persona o un cliente ideal.
2¥ quien no queremos que sea nuestro cliente o ®

no es de nuestro interés que sea nuestro cliente?
Entonces, por ejemplo, td trabajas vitaminas y

suplementos y pues trabajas de alguna manera el
tema de salud y bienestar de las personas, por lo
cual que a ti te lleguen a decir, oye, mira, a mi me
interesa la que quiero comprar fritanga con papa

promocionandolas en
tiendas especializadas.

rellena morcilla, =4
¥ asi stiper hipercalérico y asi stper grasoso y Confgurscon
pues todo lo que es, 0 sea, lo opuesto a lo que ti -
estés ofreciendo. Entonces ti dices como, oye, b
mira, la verdad es que aqui no es. Entonces mi

&E V& ¢ servicio es justamente que tengas un suplemento Ao

¥ bueno, ti le explicas o que t estss ofreciendo y

Sesién de concertacién curso merchandising en puntos de venta sbes quelestapersona o estaidentro de i

pabiico.
30 de mayo de 2026 Caduca dentro de 149dias « O visualizaciones « SharePoint App « HD
Jay.

@ Brigide Monroy Olmos  17:44
Dime.

SESION 6 DE JUNIO 3510351-3110373 Sesion de concertacién curso merchandising
en puntos de venta-20260606_141045-Grabacion de la reunion.mp4 Aunque el
nombre corresponde a la la primera citacion esta sesion es explicativa.
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mano, o sea, qué es lo que tenemos visible y cmo Uas
ests puesta Ia exhibicion. Entonces lo primero y lo
que nos lo que le interesa vender en este caso a la
empress, o ses, 10 que tenemos temas de E]
decoracién, estos temas del hogar. Ntz

Pero ademis de como ha evolucionado, nos lleva,

nos evoca a algo relativamente tradicional, En este o]
sentido, es c6mo se ventia antes, que era como el
tema de los colores tradicionales, sin sin que esté
muy recargado. Sin embargo, el de alguna manera o=
cierto aire bing. =

Comentarcs

Vintage, lo que se conoceria como vintage, pero e
que o, y que no tiene tanta, 0 sea, 0 minimalista.
De alguna manera también es el es la ausencia de
color, a falta de color para evitarlo, para digamos
que llevario 3 un punto mas que nos recuerda, nos
evoca un poco el pasado cuando se consumia que

L

Sesion de concertacién curso merchandising en puntos de venta todo era.

6 dejunio de 2026 Caduca dentro de 156 dias » O visualizaciones » SharePoint App + HD [ canastn, BUe toddsealen nadefa gue se.
consegufa en un en un mercado tradicional.

Agregue una descripcion para explicar de qué trata este video Entonces se ha llevado a que los supermercados

intenten evocar la mediante sus exhibiciones, un lo
que pueda llegar a ser un mercado tradicional o lo
que hubiese.

Podido ser en otro momento un mercado

traniirinnal an 1in mushin A an na 7ans fradisianal

Sesion 11 de junio 3510351-3110373 Sesion de concertacion curso merchandising en
puntos de venta-20260611_190738-Grabacion de la reuniéon.mp4

Esta sesion corresponde a la ultima sesion explicativa.
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Angular geometric usa formas diagonalis or no
conventionalis a porta un aesthetica visual en el B
recordido y un recordido original a mentail Notas
attractivo visual y un character exclusive espacio
commercial tienda de lujo perfumerias concept o
estores. Yeah.
e
Eat Les Pina Biscott.
¥ el para espacios pequencs en 10sco el espacios =
: : =1
standard for mariagonal, Generando la circulacer -
de una forma optimum pequenos espacios. e veien
Los Ejemos Visuales de Caratipo de layout en
tones estenem lo quadricula que tenemos tolos k2
s = sigitos to understand the three uias. Laco el tipo Anisis
i &9 G s i

de comida on desclar encuentras a poro de que

o = o sojobur verduras carnicos.

Sesion de concertacién curso merchandising en puntos de venta 5
Comida con helida, comida, so pas de cocina,

11dejunio de 2026  Caduca dentro de 161 dias + O visualizaciones » SharePoint App » HD pasta, rose, pan, and those esto es organisado en
pasillos del cual to puez sis ales de une quierre

Agregue una descripcion para explicar de qué trata este video e

The real is a record.

Is the in free flower or lure then the most a que is

the poeti que to jegas. E. La perspective to a la

perspective visual de local alqual entras or puto v
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Proyecto (s): [

] Codigo

Nombre Instructor:

BRIGIDE MONROY OLMOS
63110192

Resultado (S) de Aprend

productos, senicios

del cliente
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Rap EViENCIA
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FECHA CONCERTACION |  TIPOPE RaP [10EN( DESCRIPCION DE LAS EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE

FECHA Forw|

TiP0 DE EviDENCiA_| FORM

Informe: matriz de analisis estratégico

2006 ABRIL P-Producto | Digital 5 | Infografia sobre: exnibicion y ubicacion de productos

9 DE JUNIO P:Producto | Digital

R1

v lineamientos del

ToEmAv0 P:Producto | Digital 6 | Cuestionario sobre: estimulo en la compra

14 DE JUNIO

analisis de clientes y

puntos de venta
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P:Producto | Digital 7 - informe de un punto de venta

14 DE JUNIO
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JUICIO DE EVALUACION

2|3 4 s|6|7|8|9]tw|n]nr]

14 15 16 1 2|3 4 s{6| 7|89 tw0|1|[2]n|u]s] 15

OBSERVACION

NO APROBADO

NO APROBADO

FIGUEROA

NO APROBADO

26 e Mavo

26 0

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

2 ToBAR

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

SHRLEY TRAN FLOREZ

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

25 DF MAYO.

oem[oEm|  3oemo

APROBADO

NO APROBADO

ESTHEFANYACANON FLOREZ

NO APROBADO

NO APROBADO

ALERY

UL PAOL

NO APROBADO

NO APROBADO

NDRES FEL 12

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

DERL

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

28 0F MAYO.

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

22 08 Mav0

23 08 a0

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

KERL

NO APROBADO

LEIDY MARCEL

NO APROBADO

NO APROBADO

HEIDY. DA

NO APROBADO

HLEY UL

NO APROBADO

u ToL02:

NO APROBADO

20 D€ Mav0

22 0| 25 0 WAY0

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

YEHM NATAL

NO APROBADO

LESLY YuL

NO APROBADO

DISNEY FRINETHPAEZ FLORE;

NO APROBADO

DANEL NICOLASPAJOY MARTINE;

NO APROBADO

10 DE JUNIO.

10 DE| 10 DE JUNIO

APROBADO
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NO APROBADO

NATALIA WAL PERE:
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JOYGE IVETHPULIDO GARCY

NO APROBADO

22T

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

LEDY

NO APROBADO

10 DE JUNIO.

11 DE| 12 DE JUNO

APROBADO

L

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

KAROL DANEL

NO APROBADO

NO APROBADO

JENNY PAOL

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO
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NO APROBADO
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Curso: APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA (3510351) NICOLAS JOAQUIN ANACONA RAMIREZ

Evidencia: AAT-EVO1. Mapa conceptual sabre: productes, servicios y caracte.

Ver todos los envios

1022438017¢cc, nico0j5@gmail.com

Entrega

Enviado para calificar
Calificado
El aprendiz puede editar esta entrega

@ Mapa conceptual pdf 26 de mayo de 2026, 15:11
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95
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Muy buen trabajo, se explican claramente los conceptos y las relaciones de los procssos aplicades.
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~= | Cambiar usuario
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SENA

N

INSTRUMENTO DE EVALUACION

1. DATOS GENERALES
Programa de formacién: Aplicacion del merchandising en puntos de venta.
Proyecto formativo: No aplica.
Fase proyecto: No aplica.

Resultado de aprendizaje:

260101062. Surtir productos segun estrategia de promociény
técnicas de merchandising.

Actividad de aprendizaje:

AA1. Realizar informe de analisis de clientes e identificacion de
elementos del merchandising en un punto de venta.

Evidencia de conocimiento:

AA1-EVO01. Mapa conceptual sobre: productos, servicios y
caracteristicas del cliente.

Criterios de evaluacion:

[ )

[ ]

Perfila cliente con base en productos y servicios del punto de venta.
Caracteriza elementos visuales y sensoriales del punto de venta segun principios del
merchandising.

2. LISTA DE CHEQUEO
CUMPLE

No. VARIABLES/INDICADORES DE LOGRO si T NoO OBSERVACIONES
1 El mapa conceptual incluye el concepto de producto con X

) definicién clara y correcta.
2 Incluye ejemplos o clasificaciones de productos relevantes al

" | contexto de ventas. X
3 El mapa conceptual incluye el concepto de servicio con

) definicion clara y correcta. X
4 Incluye ejemplos o clasificaciones de servicios relevantes al

" | contexto de ventas. X
5 Describe las caracteristicas del cliente (perfil, necesidades,

" | habitos, preferencias). X

Establece relaciones claras entre productos, servicios y
6. caracteristicas del cliente mediante conectores o palabras X
enlace.

7 La estructura del mapa conceptual es jerarquica y coherente

) (de lo general a lo especifico). X
8 La informacidn es precisa, pertinente y redactada con

" |terminologia técnica. X




SENA

N

INSTRUMENTO DE EVALUACION

Presenta el mapa conceptual de forma clara, ordenada y
visualmente comprensible. X

10

Cumple con las indicaciones dadas para formato,
presentacion y extension solicitada. X

3. EVALUACION:

Observaciones: Elabora mapa conceptual de acuerdo con los requerimientos solicitados

Juicio de Valor: Aprobado

NICOLAS JOAQUIN ANACONA RAMIREZ



Reporte de Juicios de Evaluacion

Focha del Reporte:
Ficha de Caracterizacién:

Denominacién:
Estado de la Ficha de Caracterizacién:
Fecha Inicio:

Fecha Fin:

Modalidad de Formaci
Regional:

Centro de Formacién:

710612026
3510351

63110102

1

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA
TERMINADA POR FECHA

1410512026

1610612026

VIRTUAL

15 - REGIONAL BOYACA

9551 - CENTRO DE LA INNOVACION AGROINDUSTRIAL Y DE SERVICIOS

[Tipo de Documento_| Numoro de Documento_[Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje [Juicio de Evaluacion

oC 7000007752 TEIDY VANESSA RIVERA MEZA EN FORMACION 40539 - Surl producis segin estaegia 6o promocion y Gerias de 735751 -2 WPLENENTAR ACGIONES DE VERCHANGISNG SEGUN

G 7000007752 TEIDY VANESSA RIVERA MEZA EN FORMACION 555 - Surtr productos segun ssialega g8 promonny Wenioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 7000118807 KAREN JOHANNA RODRIGUEZ DUARTE POR GERTIFICAR | 40330 - Sul producios seqin estatega do promociony Geicas 6o 735764 2. MPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN APROBADO

G 7000118807 KAREN JOHANNA RODRIGUEZ DUARTE POR GERTIFICAR 40630 - Surlr proAuctos seg0 esvategla 0o promocen y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL [ APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7000519706 FAULA XIVENA ROZ0 GOMEZ EN FORMACION 0539 - Sl producios seqin estatega do promociony Geicas 62 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7000519706 FAULA XIVENA ROZ0 GOMEZ EN FORMACION 75555 - Surtr productos segi sswalega g8 promonn y Gerioas g 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[NO APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 000589188 PAULA NATALIA GARCIA GUIROGA EN FORMACION (70539 - Sl producios segin estatega e promociony Gericas 4o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN O APROBADO

G 000589188 PAULA NATALIA GARCIA GUIROGA EN FORMACION 5555 - Suts productos segun ssialega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 000625501 ESTHEFANYA CANON FLOREZ EN FORMACION (70539 - Sl producios segin esvatega o promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 000625501 ESTHEFANYA CANON FLOREZ EN FORMACION 5595 - Surts productos segin sskalega g promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[NO APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 7001360865 [0S FERNANDO URREGO LONDONO EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega o promociony Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN O APROBADO

G 7001360865 [0S FERNANDO URREGO LONDONO EN FORMACION 5555 - Surtr productos segun sskalega g8 promonny Genioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7002031660 (RDRIANA LUCIA QUINTERO CHANAGA EN FORMACION 0539 - Sl producios seqin estatega de promociony Geicas 62 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7002031660 (RDRIANA LUCIA QUINTERO CHANAGA EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin sskalega g8 promonn y Genioas g 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL—[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 002303321 TORENA KATHERIN GARCIA GARCIA EN FORMACION (70539 - Sl producos seqin esvataga e promociony Gencas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN O APROBADO

G 002303321 TORENA KATHERIN GARCIA GARCIA EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin sskalega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL N0 APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

3 002861126 [VEFIMINATALIA Euwoz MONGZ EN FORMACION 40835 - Sl productos segin esvalegla Ge promocin y Gcnicas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE VERCHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7002861126 VERMINATALIA WUROZ MURGZ EN FORMACION 5555 - Surts productos segin sskalega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 005441044 T0Z DANY CUELLO VILORA EN FORMACION 705359 - Sl producios seqin estataga de promociony Gecas 6o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 005441044 T0Z DANY CUELLO VILORA EN FORMACION 5555 - Surts productos segin sstalega g8 promonon y Genioas g 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL N0 APROBABO

PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7005719903 JENNY PAGLA TRIANA GARZON EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega e promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7005719903 JENNY PAGLA TRIANA GARZON EN FORMACION 5555 - Suts productos segin sskalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7006052654 (ANDRES FELIPE DORRONSORO MORALES EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega o promociony Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7006052654 (ANDRES FELIPE DORRONSORO MORALES EN FORMACION 5555 - Sutr productos segi sswalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

cC 1006324796 [ADRIANA EDRA VILLARREAL POR CERTIFICAR | 40839 - Sul poductos segn esrategia de promocion y t6cnicas d 735764 -2 MPLEMENTAR ACCIONES DE VERCHANDISNG SEGUN [APROBADO

G 7006324796 (RORIANA ORA VILLARREAL POR GERTIFIGAR 405830 - Surlr roAuctos seg0 esvategla 0o promocen y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL [ APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 006336781 (JGHANA MARCELA ARANA CALLEIAS EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega o promociony Gencas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 006336781 (JGHANA MARCELA ARANA CALLEIAS EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin sskalega g8 promonny Wenioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7006706204 BELTRAN FLOREZ EN FORMACION 705359 - Sl producios seqin estataga de promociony Geicas 6o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7006706204 BELTRAN FLOREZ EN FORMACION 5555 - Surtr productos segin sskalega g8 promonny Genioas g 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G ToTi001882 EORDA CHAVES EN FORMACION (70539 - Sl producios segin esvatega do promociony Gencas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

oC ToTi00 882 EORDA CHAVES EN FORMACION 5555 - Sutr productos segir ssvalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 012372750 MARTINEZ LUNA EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estataga de promociony Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 012372750 MARTINEZ LUNA EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin ssialega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL N0 APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7014266866 FLOREZ ALONSO EN FORMACION 0539 - Sl producios seqin estatega do promociony Geicas 62 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7014266866 FLOREZ ALONSO EN FORMACION 5555 - Surtr productos segi ssialega g8 promonny Genioas g 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 017145475 PALACIO AGUDELO POR GERTIFICAR | 40330 - Sl producis seqin estatega do romociony Gericas 4o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN APROBADO

G 017145415 PALACIO AGUDELD POR GERTIFIGAR 40830 - Surr roAuctos sog0 esvategla 0o promocen y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL | APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7019060575 FONSECA MORENO EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estatega o romociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN

G 7019060575 FONSECA MORENO EN FORMACION 5555 - Sutr productos segir ssialega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEC
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 019088031 DERLY KATHERINE FERRO MARCELOD EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvataga de promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN

G 019086031 DERLY KATHERINE FERRO MARCELOD EN FORMACION 5555 - Surtr productos segin sskalega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL N0 APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 022436017 NICOLAS JOAGUN ANACONA RAMIREZ POR GERTIFICAR | 408330 - SUl producios seqin estatega do romociony Geicas 6o 735764 2. MPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN APROBADO

G 022436017 NICOLAS JOAGUN ANACONA RAMIREZ POR GERTIFICAR 405630 - Surlr proAuctos seg0 esvategla 0o promocon y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL [ APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL Y

cC 1023365864 EIMY KATHERIN SANCHEZ TOVAR E FORMACION 40835 - Sl productos segin esvategla de promocin y Gcnicas de 735764 -2 MPLEMENTAR ACC\ONES DE VERCHANDISNG SEGUN NO APROBADO

G 7023365864 EMY KATHERIN SANCHEZ TOVAR EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin sskalega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL Y

G 023680914 (ALLIXON ALEJANDRA VANEGAS POR CERTIFICAR [40899 Surlr productos segin estatega Ge promocion  tcnicas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN APROBADO

oC 023880914 (ALLIXON ALEJANDRA VANEGAS POR GERTIFIGAR 40830 - Surr roAuctos sog0 esvategla 0o promocan y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL [ RPROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7023540046 JEISON STICK ACUNA VARGAS EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estatega o promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7023540046 JETSON STICK ACUNA VARGAS EN FORMACION 5555 - Suts productos segun sskalega g8 promonny Wenioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

i 7025146418 DIEGO ALEJANDRO TORRES SOLER EN FORMACION (70539 - Sl producos seqin estatega o promociony Gencas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

i 7025146418 DIEGO ALEJANDRO TORRES SOLER EN FORMACION 5555 - Surtr productos segin ssialega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 7025523807 FANAN ALANNIS ESTACIO SARMENTO EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega o promociony Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN O APROBADO

G 025523807 FANAN ALANNIS ESTACIO SARMENTO EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin sskalega g8 promonn y enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

i 7032539810 TEVDER WENJURA SISA EN FORMACION 05359 - Sl producios seqin estatega do promociony Geicas 62 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN O APROBADO

i 7032539810 TEVDER WENJURA SISA EN FORMACION 5555 - Surtr productos sogu ssialega g8 promonion y Gerioas g 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7052890322 JOAN SEBASTIAN MORENO MORENO EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estatega de promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7052890322 JOAN SEBASTIAN MORENO MORENO EN FORMACION 5555 - Surtr productos segin sskalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

i 7034202641 DANIEL NICOLAS PAIOY MARTINEZ EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega o promociony Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

i 7034402641 DANIEL NICOLAS PAJOY MARTINEZ EN FORMACION 5555 - Suty productos segi sswalega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7042350608 EE] SARMIENTO MARTINEZ EN FORMACION 40539 - Sur producios segin estaegia 6o promocion y Gerias de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7042350608 =] SARMIENTO MARTINEZ EN FORMACION 5555 - Sutr productos segun sskalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 047462970 1GSE DAVD AMADOR FIGUEROA EN FORMACION 0539 - Sl producios seqin estatega de promociony Geicas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 047462970 1GSE DAV AMADOR FIGUEROA EN FORMACION 5555 - Suts productos segin ssialega g8 promonn y Genioas g 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

cC 1048275880 [JHONATAN DAVID EAZD CASTRO RETIRG VOLUNTARIO 40835 - Sl poductos segin esrategia de promocion y t6cnicas d 735764 -2 MPLEMENTAR ACCIONES DE VERCHANDISNG SEGUN POR EVALUAR

G 048275880 JHONATAN DAVID WMAZO CASTRO RETIRO VOLUNTARIO 405630 - Surlr proAuetos seg0 esvategla 0o promocen y Gorieas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[POR EVALUAR
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 049372284 ARTHA LILIANA CACERES CORREA POR GERTIFICAR | 40330 - Sl producios seqin estataga de promociony Gericas 4o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN APROBADO

oC 049372284 ARTHA LILIANA CACERES CORREA POR GERTIFICAR 405630 - Surlr proAuctos seg0 esvategla 0o promocan y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL [ APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

3 1052948987 BRANDY YULEIST EALAMANDRA TONDONG EN FORMACION (40835 - Sl productos segun esvategla Ge promocin y Gcnicas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE VERCHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 052948987 BRANDY VULEST SALAMANDRA LONDONO EN FORMACION 5595 - Sutr productos segin ssialega g8 promonn y enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 061755172 [RLEJANDRA MARCELA FERNANDEZ QUINONEZ EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega o promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 061755172 [RLEJANDRA MARCELA FERNANDEZ QUINONEZ EN FORMACION 5555 - Surts productos segur sskalega g8 promonny Genioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL N0 APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 70623607638 ROMER JOHAG EN FORMACION 40539 - Sl producis segin estaegia 6o promocion y Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7062307638 ROWER JOHAO EN FORMACION 5555 - Surts productos segin sskalega g8 promonny Genioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL




U 1066875056 KAROL DANIELA SOCARRAS ESTRADA EN FORMACION 40839 - Surtir productos segun estrategia de promocién y técnicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGUN NO APROBADO
i 1066875056 KARGL DANIELA ESTRADA EN FORMACION 40839 - Surir pr Segun estrategia de promocion y t6cnicas de 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1068671254 MARIA JOSE HERRERA RUIZ EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun estrategia de promocion y téonicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NO APROBADO
cC 1068671254 MARIA JOSE HERRERA RUIZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos segun estrategia de promocion y téonicas de 735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NO APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 072428232 WIARIA PLAR ACERG PEDRERGS EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 072428232 WIARIA PLAR ACERO PEDRERGS EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 075308623 FEIDY JOHANA MORA ALDANA EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 075308623 FEIDY JOHANA MORA ALDANA EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 075677528 TAURA MORENO FORERO EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 075677528 TAURA MORENO FORERO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
CC 080931814 ELENA PATRICIA ARTUNDUAGA MUNOZ EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun esirategia de promocion y téonicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NO APROBADO
cC 080931814 ELENA PATRICIA ARTUNDUAGA MUNOZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 081401150 KERLY YOHANA MEDINA PERDONO EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 081401750 KERLY YORANA MEDINA PERDONO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 085910140 SANDRA PATRICIA VALLEJO LEVA EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 085910140 SANDRA PATRICIA VALLEIO LEVA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINGIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1085921878 CARMEN MILENA EAsﬂDAs CADENA EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun esirategia de promocion y téonicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NO APROBADO
cC 085921678 CARMEN MILENA BASTIDAS CADENA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 087413271 FRANCISCO JAVIER ASCUNTAR TOBAR EN FORMACION (40539 - Surl productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 087413271 FRANCISCO JAVIER ASCUNTAR TOBAR EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estratogia Ge promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1052353405 YOLIPAGLA ONTRERAS QUINTERG EN FORMACION (40839 - Surtr pr Segun estrategia de promocion y t6cnicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 1052353405 VUL PAGLA ONTRERAS QUINTERG EN FORMACION 40839 - Surir pr ‘Segun estrategia de promocion y t6cnicas de 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 093297775 TIXI MARANA VALENCIA QUINTERO EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 093297775 TIXI MARANA VALENCIA QUINTERO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1054241640 (ADRIANA KATHERINE GARCIA EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 1054241640 (ADRIANA KATHERINE GARCIA EN FORMACION 40839 - Surir prouctos segun estrategia g promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1095915008 VALENTINA HERRERA GOMEZ EN FORMACION (40539 - Surlr productos segun estrategia G6 promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 1095915008 VALENTINA HERRERA GOMEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia G6 promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1096239143 DISNEY FRIETH PAEZ FLOREZ EN FORMACION (40639 - Surt p Segun ostrategia de promocion y tGonicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 096239143 DISNEY FRIETH PAEZ FLOREZ EN FORMACION 40839 - Surir p Segun ostrategia de promocion y tGonicas 0o 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 098727327 TIZETH VIVIANA MORA TOLOZA EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 098727327 TIZETH VIVIANA MORA TOLOZA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 7705930698 [ASHLEY JULANA VORA SILVA EN FORMACION (40539 - Surlr productos segun estrategia G6 promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
i 7105930698 [ASHLEY JULANA VORA SILVA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia G6 promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 11739976 TARIA CAMILA (GAMBOA GRUESO POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC 11739976 TARIA CAMILA (GAMBOA GRUESO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos segun estratogia Ge promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 114831946 PAGLA ANDREA RODRIGUEZ LUNA EN FORMACION (40539 - Surir productos segun estrategia Ge promocion y teanicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 114831946 PAGLA ANDREA RODRIGUEZ LUNA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia Ge promocion y técnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
CC 116802357 GREVY YARIANY EARRAGAN VEGA EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun esirategia de promocion y téonicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NO APROBADO
cC 716802357 GREVY YARIANY BARRAGAN VEGA EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 71828849 NATALIA MAILETH PEREZ PEREZ EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
i 11828849 NATALIA MAILETH PEREZ PEREZ EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 120352427 NDA BOHORGUEZ CARDENAS EN FORMACION (40839 - Surtr pr ‘Segun estrategia de promocion y t6cnicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 120352427 NDA BOHORGUEZ CARDENAS EN FORMACION 40839 - Surir pr Segun estrategia de promocion y t6cnicas de 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 7120363800 CRISTIAN DAVD [CACHAY BERMUDEZ EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 7120363800 CRISTIAN DAVD [CACHAY BERMUDEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 121916155 GIZZETH TATIANA PULIDG GUTIERREZ POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun esiratogia de promocion y tecnicas do. 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC 121916155 GIZZETH TATIANA PULID GUTIERREZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtr productos segun estratogia de promocion y tecnicas do. 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 122521062 [VALERY XIMENA CRAVEZ CARDOZO EN FORMACION (40839 - Surlr productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
i 122521062 [VALERY XIMENA CRAVEZ CARDOZO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 12482248 INGRITH JULIETH PASCUAL NINO EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
i 12482248 INGRITH JULIETH PASCUAL NINO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 7126499305 WARTHA TUBG MAZA EN FORMACION (40539 - Surir productos segun estrategia G6 promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 7126499395 WARTHA TUBG MAZA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia o6 promocion y técnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 143147544 [ANDREA CARGLINA RODRIGUEZ MORENO EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 143147544 [ANDREA CARGLINA RODRIGUEZ MORENO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINGIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 1145124226 (ANA SOFIA ETANCUR COLORADO EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun estrategia de promocion y téonicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NO APROBADO
i 145124226 [ANA SOFIA BETANCUR COLORADO EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 148706483 WARIANA RAMIREZ PAYARES EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia de promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 148706483 WARIANA RAMIREZ PAYARES EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia g promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1752725689 TESLY YULETH MUNGZ ROMERG EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 1752725689 TESLY YULETH MUNGZ ROMERG EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC [JAZMIN ARGENIS GUERRERG CANG EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia de promocion y teenicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC [JAZMIN ARGENIS GUERRERG CANG EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia g promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC SANDRA LILIANA ARISTIZABAL CORTES EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC SANDRA LILIANA ARISTIZABAL CORTES EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC TINSSAY [OPEZ EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC TINSSAY [OPEZ EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINGIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC (44160692 JGYGE VETH PULID GARCIA EN FORMACION (40539 - Surir productos segun estrategia G6 promocion y teanicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC (44160692 JGYGE VETH PULID GARCIA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia g6 promocion y téanicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 45483510 MARLENE DEL CARMEN CASTRO ELLES EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia g promocion y teenicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 45483510 MARLENE DEL CARMEN CASTRO ELLES EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia de promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC (45565027 NONICA FUENTES VASQUEZ EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia de promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC (45565027 NONICA FUENTES VASQUEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia g promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 46646213 RENA GUERRERO MURILLO EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC (46646213 RENA GUERRERO MURILLO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 52950219 TEIDY MARCELA MELG MARTINEZ EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 52950219 TEIDY MARCELA MELG MARTINEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
PPT 7231873 [YORAXY NEGYOLY BRICENO, POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
PPT 7231873 [YORAXY NEGYOLY BRICENO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos segun estrategia de promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 78023376 GRLANDO DE JESUS SANTOS CARABALLO EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 78023376 GRLANDO DE JESUS SANTOS CARABALLO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 60616152 (ANDRES GUILLERMO TRIVING CRISTANGHO EN FORMACION (40639 - Surlr productos segun estratogia Ge promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 60616152 (ANDRES GUILLERMO TRIVING CRISTANGHO EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun estrategia Ge promocion y téanicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO

merchandising

PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL MERCHANDISING Y




|cc ESTEBAN |MANR\QUE ESPINOSA |EN FORMACION 40839 - Surtr productos segiin estrategia de promocion y técnicas de |7357so - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGUN |NO APROBADO
cC ESTEBAN MANRIQUE ESPINGSA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia d promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y




FINAL DE CURSO APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA

Motificacion final curso APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS
DE VENTA @ Publica E‘,‘ Resumir este correo electronico

% Brigide Monroy Olmos @ A v - B
Para: & Elianz Marcela Tunarrosa Echeverria; (2 Derly Johana Ordufiz Pérez

Jue 18/06/2026 18:08
OC: 2 Matalia Lizeth Alvarez Matallans: & Keyla Karing Gonzalez Martinez

© Retencidn: 10 Year Delete {10 afios) Expira: Dom 15,/06/2036 12:08
Buenos dias Eliana v Derly

Se informa Motificacion final curso APLICACION DEL MERCHANDISIMNG EM PUNTOS DE

YEMTA fichas 3510351 3510375 3510374 3510373, para continuar con proceso de
certificacian.

BRIGIDE.



